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ΣΥΝΟΠΤΙΚΗ ΠΑΡΟΥΣΙΑΣΗ ΟΑΕΠPRIVATE 

· Για μια μικρή χώρα όπως η Ελλάδα, με μικρή εγχώρια αγορά, η αύξηση της «εξωστρέφειας» αποτελεί την κυριότερη προϋπόθεση για την συνεχή και απρόσκοπτη οικονομική ανάπτυξη και βελτίωση του βιοτικού επιπέδου του λαού της. Αυτός είναι άλλωστε και ο λόγος που η Κυβέρνηση, δια των συναρμόδιων Υπουργών, κ.κ. Αλογοσκούφη και Στυλιανίδη, έχει δηλώσει ότι η αύξηση της «εξωστρέφειας» της Ελληνικής Οικονομίας θα αποτελέσει μία από τις κύριες επιδιώξεις της.

· Όπως είναι γνωστό, η «εξωστρέφεια» της οικονομίας δεν εξαρτάται μόνο από τις εξαγωγές αγαθών και υπηρεσιών, αλλά και από τη δραστηριότητα ελληνικών τεχνικών εταιριών που αναλαμβάνουν την κατασκευή διαφόρων έργων στο εξωτερικό, καθώς και από τις άμεσες επενδύσεις εξωτερικού που πραγματοποιούν έλληνες επιχειρηματίες. Σε όλους πλέον είναι γνωστή η επενδυτική δραστηριότητα ελληνικών τραπεζών αλλά και πολλών ελλήνων επιχειρηματιών στο χώρο των Βαλκανίων κυρίως, αλλά και γενικότερα στο χώρο της Ανατολικής Ευρώπης.

· Η αύξηση της «εξωστρέφειας» είναι μία αρκετά δύσκολη υπόθεση κυρίως ένεκα της επικρατούσας, ακόμα και σήμερα, συγκυρίας στις διεθνείς εμπορικές συναλλαγές. Από τη μια μεριά υπάρχει ο σκληρός ανταγωνισμός που προέρχεται κυρίως από τις χώρες που παράγουν ομοειδή με τα ελληνικά προϊόντα, αλλά με πολύ χαμηλότερες τιμές λόγω του χαμηλού εργατικού κόστους, ενώ από την άλλη μεριά, υπάρχει και ο ανταγωνισμός μέσω παροχής πιστώσεων με πολύ ευνοϊκούς όρους.

· Εκτός από τις παραπάνω δυσκολίες, όλοι γνωρίζουμε ότι υπάρχουν πολλοί εμπορικοί και πολιτικοί κίνδυνοι μη πληρωμής, ένεκα κυρίως της οικονομικής και πολιτικής αστάθειας που επικρατεί ακόμα και σήμερα σε πολλές από τις «νέες» αναδυόμενες αγορές των Βαλκανίων και της Ανατολικής Ευρώπης γενικότερα, και όχι μόνο, όπου κατευθύνονται πολλά ελληνικά προϊόντα.

· Είναι αυτονόητο ότι, η επέλευση εμπορικών και πολιτικών κινδύνων μη πληρωμής μπορεί να αποβεί «μοιραία» για έλληνες εξαγωγείς που πωλούν «επί πιστώσει» παρέχοντας βραχυπρόθεσμες ή μεσοπρόθεσμες πιστώσεις, και μάλιστα με μη διασφαλισμένους τρόπους διακανονισμού, ένεκα του  σκληρού ανταγωνισμού. Επίσης, μεγάλες και πολύ σοβαρές ζημιές μπορεί να αντιμετωπίσουν ελληνικές τεχνικές εταιρίες που κατασκευάζουν έργα σε ξένες χώρες, με παροχή μεσοπρόθεσμων ή μακροπρόθεσμων πιστώσεων, σε περίπτωση που δεν υπάρξει εξόφληση ένεκα εμπορικών ή πολιτικών κινδύνων. Τέλος, η επέλευση ορισμένων πολιτικών κινδύνων μπορεί να βλάψει ανεπανόρθωτα έλληνες επιχειρηματίες που επενδύουν σε ξένες χώρες.   

· Ο ΟΑΕΠ είναι σε θέση να προστατέψει «αποτελεσματικά» τους έλληνες εξαγωγείς και επιχειρηματίες που «τολμούν» να δραστηριοποιούνται σε αναδυόμενες αλλά ακόμα «επικίνδυνες» αγορές, προσφέροντας τα παρακάτω Προγράμματα Ασφάλισης:

1. Πρόγραμμα Ασφάλισης Βραχυπρόθεσμων Εξαγωγικών Πιστώσεων.

2. Πρόγραμμα Ασφάλισης Μεσο-μακροπρόθεσμων Εξαγωγικών Πιστώσεων για Εξαγωγές Προϊόντων και Τεχνικά Έργα Εξωτερικού:

2.1. Πρόγραμμα Ασφάλισης «Supplier’s Credit».

2.2. Πρόγραμμα Ασφάλισης «Buyer’s Credit».

3. Πρόγραμμα Ασφάλισης Επενδύσεων στο Εξωτερικό.

· Όσον αφορά στις διαδικασίες και τους όρους ασφάλισης, αποζημίωσης, κλπ. για κάθε ένα από τα παραπάνω Προγράμματα Ασφάλισης, ο κάθε ενδιαφερόμενος μπορεί να μάθει λεπτομέρειες, είτε με προσωπική ή τηλεφωνική του επαφή με τον Οργανισμό, είτε με επίσκεψη στις ιστοσελίδες του Οργανισμού στη διεύθυνση (www.oaep.gr) ή εναλλακτικά, στη διεύθυνση (www.ecio.gr), δεδομένου ότι στο εξωτερικό (Ε.Ε., Ο.Ο.Σ.Α., κλπ.) ο Οργανισμός μας είναι πολύ γνωστός με την ονομασία (ECIO: Export Credit Insurance Organization).   
· Το 1994 η Διοίκηση ανέλαβε ένα Οργανισμό που ήταν πραγματικά σε «πρωτόγονη» κατάσταση, αλλά με άψογη συνεργασία, με θέληση και επιμονή, καταφέραμε να καταστήσουμε τον ΟΑΕΠ εφάμιλλο, τηρουμένων βέβαια των αναλογιών, με τα αντίστοιχα «μεγαθήρια» άλλων χωρών-μελών της Ε.Ε. (COFACE Γαλλίας, HERMES Γερμανίας, SACE Ιταλίας, κλπ.). 
· Υλοποιήσαμε επιτυχώς το «Business Plan, 1995-99», μέσω του οποίου αναβαθμίσαμε και εκσυγχρονίσαμε πλήρως τον ΟΑΕΠ, με πλήρη μηχανοργάνωση όλων των Τμημάτων του, με δημιουργία νέων Τμημάτων, με προσφορά «νέων» Προγραμμάτων Ασφάλισης (τεχνικά έργα, επενδύσεις, κλπ.), με αντασφάλιση του Οργανισμού από ξένες μεγάλες Αντασφαλιστικές Εταιρίες (για τις εξαγωγές) και αντασφάλισή του από τη MIGA (για επενδύσεις), ενώ με τροπολογίες του Καταστατικού νόμου 1796/88 που προτείναμε και ψηφίστηκαν στη Βουλή (6-8/12/2005), θα προχωρήσουμε σε περαιτέρω εκσυγχρονισμό του Οργανισμού, μέσω της προσφοράς και άλλου Ασφαλιστικού Προγράμματος της μορφής «Buyer Credit», με δυνατότητα συνεργασίας και με άλλους ΟΑΕΠ χωρών-μελών της Ε.Ε. σε θέματα συνασφάλισης, αντασφάλισης, κλπ.

· Με λίγα λόγια, Ο ΟΑΕΠ μπορεί και στηρίζει τους έλληνες εξαγωγείς και επιχειρηματίες που δραστηριοποιούνται στις Χώρες της Κεντρικής & Ανατολικής Ευρώπης, και όχι μόνο, συμβάλλοντας έτσι αποτελεσματικά στην πολυπόθητη αύξηση της «εξωστρέφειας» της ελληνικής οικονομίας. 
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